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Del 27 al 29 de enero de 2026, la Comisión Di-
rectiva de ACA llevó adelante una nueva
edición de su gira por las distintas regiones
arroceras del país, con encuentros en sus ofi-
cinas regionales, reafirmando su compromiso
con el diálogo directo, la transparencia en la
información y la construcción de estrategias
para el sector.

 actividad

Un espacio de cercanía, 
análisis y construcción 
conjunta con los productores

Con la participación de más de 150 productores
socios de ACA, la gira se consolidó como un ám-
bito clave para compartir la situación del cultivo,
analizar el contexto de mercado, presentar las lí-
neas de trabajo institucional y recoger inquietu-
des del sector.

Gira Directiva ACA 2026
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Un contexto productivo con buenas
condiciones, pero desafíos estructurales

Durante los encuentros se presentó un análisis de-
tallado de la zafra 2025/26, marcada por una reduc-
ó  á mb  0 %, z 
163.757 hectáreas.

La siembra avanzó de forma ágil, con más del 90 %
del área implantada en octubre, aunque con parti-
cularidades regionales: en el norte, setiembre se ca-
racterizó por excesos de lluvias, mientras que a nivel
general las precipitaciones, si bien favorecieron la
emergencia, no lograron recomponer plenamente
las reservas hídricas.

Desde el punto de vista agronómico, el cultivo pre-
senta buenas perspectivas productivas, con una
alta proporción de siembras en fecha óptima, lo
que permite proyectar una zafra con rendimientos
favorables.

Mercado internacional:
una fase de ajuste

Uno de los ejes centrales de la gira fue el análisis del
mercado internacional, actualmente atravesando
una fase de precios bajos.

La sobreoferta global —impulsada por cosechas ré-
cord en Asia y el Mercosur, junto con el regreso de
India al mercado exportador— ha llevado los pre-
cios a niveles mínimos de los últimos ocho años.

E 05,  p   z 
ubicaron en promedio un 35 % por debajo de 2024,
relejando un ajuste más proundo de lo esperado
tras un período de valores históricamente altos.

Este escenario fue caracterizado como parte de un
ciclo propio del mercado arrocero: períodos de pre-
cios altos generan expansión productiva, seguidos
por fases de ajuste.
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E  M,  zf 04/5 zó  é
hó  6,8 m  , mientras
que el área 2025/26 se reduce en línea con el prome-
dio histórico, aunque con niveles de stock elevados
que continúan presionando los precios.

Impacto en Uruguay: costos altos
y márgenes ajustados

A nivel local, se expuso la situación económica del
sector, donde se combinan precios internacionales
deprimidos con costos de producción elevados.

L   b    USD .50/h, 
9% por encima del promedio de la última década
y consolidando el cuarto año consecutivo por enci-
ma de los USD 2.000/ha.

En este escenario, se planteó que los precios depri-
midos agregan presión sobre los resultados econó-
micos del sector, lo que permite avizorar que bajo
supuestos productivos normales se evidencia la ne-
cesidad de herramientas financieras que permitan
sostener la actividad en el corto plazo.

 actividad
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Desafíos y líneas de acción

Frente a este escenario, la Directiva compartió con
los productores una serie de desafíos y orientacio-
nes estratégicas:

⚫ Recuperar liquidez y sostener el lujo
de ingresos en un contexto de precios bajos.

⚫ Avanzar en herramientas financieras
que permitan generar un “puente” hasta
la recuperación del mercado.

⚫ Fortalecer la eficiencia productiva a nivel
de cada empresa.

⚫ Promover la diversificación como estrategia
de resiliencia.

Proyectos estratégicos de ACA

Durante la gira se presentaron dos líneas de trabajo
prioritarias para la ACA.

Por un lado, el proyecto de arroz como alimento
para el ganado, que busca avanzar en su validación
a escala comercial como alternativa de diversifica-
ción y generación de valor, integrando la producción
arrocera con la ganadería.

Por otro lado, el Plan Piloto de Certificación SRP, que
involucra a 20 productores y unas 10.000 hectáreas,
orientado a posicionar el arroz uruguayo en merca-
dos de alto valor. La iniciativa incluye capacitación,
auditorías y fortalecimiento del sistema de gestión,
con el apoyo de BBVA en financiamiento.

También se destacó el funcionamiento de los la-
boratorios de ACA y la importancia de analizar los
resultados y realizar comparativos, ya que esta in-
formación constituye una herramienta clave para
que los productores conozcan la calidad de su pro-
ducción y optimicen sus resultados.

Un espacio de intercambio clave
para el sector

La Gira de Directiva 2026 volvió a confirmar su valor
como instancia de cercanía entre la institución y los
productores, permitiendo no solo compartir infor-
mación estratégica, sino también recoger visiones,
preocupaciones y propuestas desde el territorio.
En un contexto desafiante, pero con oportunidades
a mediano plazo, el fortalecimiento del vínculo ins-
titucional y la construcción colectiva de soluciones
se posicionan como pilares fundamentales para el
futuro del sector arrocero uruguayo. ◼
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